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Concesionarios sobreviven con ventas de carros usados
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La mayorA-a de las tiendas de autos de la zona norte de AnzoAjtegui ofrecen compra y venta de vehA-culos de segunda
mano y servicios para poder mantener las puertas abiertas

De Sousa/ Salazar/ FernAjndez

Barcelona.-A Con la venta de carros usados a consignaciA3n y servicio de mantenimiento a vehA-culos se han mantenido
algunos concesionarios de la zona norte del estado AnzoAjtegui. De otros sA3lo quedan las instalaciones donde
funcionaban, pues sus dueA+os decidieron cerrar porque no hallaban quA© ofrecer.

Soraya GA3mez, encargada de Atami Motors, concesionario Mazda de la avenida Jorge RodrA-guez, explicA3 que
continuar con las puertas abiertas ha sido un trabajo de resistencia. &€ceAunque tenemos pocos repuestos, nuestros
mecAjnicos le hacen mantenimiento rutinario a cualquier carro. TambiA©n vendemos autos usados a consignaciAs3n, los
precios se negocian con el cliente. Sin embargo, lo mAjs que hemos podido vender son dos al mesage.

a€ceEn la comercializaciA®n de vehA-culos de segunda mano hay mucha competencia, pero poca clientelad€e, asegurAs.
La compaA+A-a Fiamotors, concesionario Fiat, funciona bajo el mismo esquema. a€ceSomos pocos los que hemos podido

permanecer en nuestros puestos de trabajo, la cosa no estA; fAjcila€e, expresA3 una trabajadora que prefiriA3 reservar su
identidad.

Otra empleada afirmA3 saber de otro concesionario de la misma marca que actualmente es atendido por sus dueA+os.

a€ceEl seAzor hace la mecAijnica y su esposa cobra, no les quedAs de otraa€e, dijo.

El cese de las actividades en ensambladoras como la Mitsubishi, ubicada en la zona industrial de Barcelona, tambiA©n ha
incidido en este mercado. Desde mediados de octubre del aAto pasado, 1.300 empleados de esta empresa se han visto
perjudicados por la paralizaciA3n de las labores.

El secretario de finanzas del sindicato de los trabajadores de MMC Automotriz, Jahaziel BolA-var, explicA3 que la planta
detuvo sus jornadas por falta de insumos.

DueAzos de concesionarios de esta marca aseguraron que tienen mAijs de tres aA+os sin recibir autos nuevos para su
exhibiciA3n. El inventario de repuestos tambiA©n es escaso.

Pago mixto

La gerente de agministraciASn de la Ford en Anaco, Milagros Souquet, indicA3 que sobreviven con los servicios que
hacen a los vehA-culos y las ventas de repuestos. SeAtalA3 que el aA+o pasado recibieron 100 carros para la venta y en
lo que va de 2016 apenas unos 20. ExplicA3 que los ingresos bajaron por la crA-tica situaciA3n del paA-s y por el alto costo
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de las unidades.

Dijo que la mayor parte del costo de un carro se debe pagar en dA3lares y el resto en bolA-vares. CitAs3, por ejemplo, un
fiesta (el mAjs barato) cuesta aproximadamente Bs 8 millones y 14 mil dA3lares.

En el concesionario de la empresa Ford ubicado en la avenida EspaAza de El Tigre, sA3lo han sido asignados este aA+o
ocho vehA-culos, entre camionetas EcoSport y camiones F-350.

Un empleado que pidiA3 no ser identificado informA3 que esa cifra es baja en comparaciA3n con a€celos buenos tiemposage,
cuando recibA-an entre 20 y 30 unidades al mes.

Los carros nuevos que han recibido este aA+o son vendidos, una parte en dAslares y otra en bolA-vares, por orden
gubernamental.

Por ejemplo, la camioneta EcoSport cuesta 19 mil 965 billetes norteamericanos, mAis 11 millones 595 mil bolA-vares,
mientras que el camiA3n 350 se ofrece en $27.523 y otra parte en Bs 8.847.000.

Debido al poco despacho de vehA-culos, el trabajador dijo que subsisten con los pagos de los servicios a vehA-culos y
venta de algunos repuestos.

Algunos clientes como Heraldo NA°A+ez, comentaron que ni siquiera consiguen bolA-vares, menos dAslares para comprar
un carro nuevo.

En el otro local Ford de El Tigre, ubicado en la avenida Intercomunal El Tigre-El Tigrito la sala de exhibiciAn tiene varios
vehA-culos.

Julio Morales, quien desea comprar un carro de agencia, mostrA3 su descontento por los precios que ofrecen los pocos
concesionarios del Ajrea metropolitana que han recibido unidades nuevas.

SegA°n contA3, un automAdvil tipo sedAjn lo cotizan en 20 mil dA3lares y los camiones pequeA+os en 30 mil.

a€ceComprendo que estA©n pasando por una situaciA3n difA-cil, pero no se justifica cA3mo venden en dAslares si ganamos en
bolA-vares, hasta que no se sincere la economA-a van a seguir pasando cosas asA- en las que todos resultamos
perjudicadosa€e, manifestAs.

A Mariela Requena tambiA©n le pareciA3 a€cefrustrantea€e que oferten los autos en moneda extranjera.

Carlos Meza, usuario frecuente del servicio de la Renault, mostrA3 su angustia por la escasez de piezas. a€ceAllA- hacen lo
gue pueden, tratan de conseguirme las partes originales y casi siempre lo logran, pero a veces ni ellos pueden resolver.
Me da miedo tener que parar mi carro por falta de repuestos porque es mi instrumento de trabajoa€e, resaltAs.
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Cifra

30 empleados quedaron en el concesionario Atami Motors. La encargada de esta empresa Soraya GA3mez contA3 que
tenA-an una nA3mina de 200 trabajadores, pero se vieron en la necesidad de reducirla para bajar los gastos.

http://eltiempo.com.ve/locales/regionales/economia/concesionarios-sobreviven-con-ventas-de-carros-usados/231274
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